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หลักการและเหตุผล 

ในการท างานในองคก์ร ไมว่า่จะท าหนา้ที่อะไรก็ตาม ทกัษะหนึง่ซึง่มีความส าคญัอย่างยิ่ง ก็คือ “ทกัษะการเจรจา
ต่อรอง” เหตผุลก็เพราะวา่ “ทกุคนมีเปา้หมาย” “ทกุองคก์รมีขอ้จ ากดั” และ “ทกุฝ่ายตอ้งการไดเ้ปรียบ” ซึง่บอ่ยครัง้ หรอืดว้ย
จ านนตอ่สถานการณโ์ดยปรยิาย ที่เราตอ้งยอมเสยีเปรยีบ ยอมให ้และพา่ยแพ ้เพียงเพราะ “ไม่รู”้ “ไม่ช านาญ” และ “ไม่มี
ยทุธวิธี” ในการเจรจาตอ่รอง จงึท าใหต้อ้ง “ตกเป็นเหย่ือ” หรอื “เบีย้ลา่ง” ในทกุคราวที่มีการเจรจาตอ่รอง แต่ถา้หากเราได ้
“เรียนรู”้ และ “ฝึกฝน” ก็ย่อมเช่ือมั่นไดว้า่ “เทคนิคการเจรจาตอ่รอง” ถือเป็น “เครื่องมือ” ที่ท  าใหผ้ลลพัธข์องการเจรจาต่อรองครัง้
ใหม่ ท่านไม่ “ตกเป็นรอง” อีกต่อไป 

วัตถุประสงค ์
• เพื่อใหผู้เ้ขา้รบัการฝึกอบรมมียทุธวธีิในการเจรจาตอ่รองที่แยบยลใชไ้ดผ้ลในการเจรจาตอ่รองภาคปฏิบตัิ 
• เพื่อใหผู้เ้ขา้รบัการฝึกอบรมลงมือฝึกปฏบิตัิจรงิจนเกิดทกัษะติดตวัในการเจรจาตอ่รอง จนสามารถน าไปใชไ้ดจ้รงิ 
 

การเจรจาต่อรองอย่างมีชั้นเชิง  
The Power of Negotiation 

วันที ่5 ตุลาคม 2566 
เวลา 09.00-16.00 น. 

โรงแรมเซนตเ์จมส ์สุขุมวิท 26 
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หวัข้ออบรมสัมมนา 
1. ความเหมือนที่แตกตา่งของ…  
- Bargain คืออะไร 
- Negotiation คืออะไร 
2. เคล็ดลบัแห่ง “ชยัชนะ” ในการเจรจาตอ่รอง 

- Type of Power 
- Source of Power 
- Power Grid  
3. 20 ยทุธวิธีการเจรจาต่อรองสูช่ยัชนะ 

1.ยทุธวธีิเลน่ลกูต ่า    11.ยทุธวิธี 15 ค ่า เดือน 3    

2.ยทุธวธีิเลน่ลกูสงู    12.ยทุธวิธี 15 ค ่า เดือน 11 

3.ยทุธวธีิ Limited     13.ยทุธวิธีสบัขาหลอก 
4.ยทุธวธีิ Urgent    14.ยทุธวิธีพระเอก/ผูร้า้ย 
5.ยทุธวธีิรอคอย    15.ยทุธวิธีอนัธพาล 
6.ยทุธวธีิแย่กบัแย่กวา่   16.ยทุธวิธีใหแ้ละขอกลบั 
7.ยทุธวธีิเปลี่ยนเกียร ์   17.ยทุธวิธีปลาตอด 
8.ยทุธวธีิเปลี่ยนตวั    18.ยทุธวิธีISO 
9.ยทุธวธีิแยกชิน้สว่น    19.ยทุธวิธีเผยความลบั 
10.ยทุธวิธีรวมเหลา่    20.ยทุธวิธีมุ่งอนาคต 

4. กฎการเจรจาต่อรองที่ไดผ้ล 

5. ขอ้ควรจ าในการเจรจาต่อรองที่หา้มฝ่าฝืน 5 ประการ 
6. ค าพดูติดปากส าหรบันกัเจรจาตอ่รองมืออาชีพ 

7. จิตวิทยา : อา่นภาษากายและการจบัพิรุธของคูเ่จรจา 
8. สรุปและตอบค าถาม 

วิทยากร  อาจารยพ์รเทพ ฉนัทนาว ี
ประสบการณท์าํงาน  

• ผูอ้  านวยการหลกัสตูรพฒันานกัขาย บรษัิท มหวฒัน ์เอ็นเตอรไ์พรส ์จ ากดั  
• ผูอ้  านวยการฝายพฒันาทรพัยากรบคุคล กลุม่บรษัิท ทีซีซี แคปปิตอล กรุป๊  
• ผูอ้  านวยการฝายพฒันาทรพัยากรบคุคล บรษัิท อาคเนยป์ระกนัชีวิตและประกนัภยั  
• ผูจ้ดัการฝายฝกอบรมการตลาดและการขาย เครือโอสถสภา  
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รูปแบบการฝึกอบรม 
• Workshop กิจกรรมระดมความคิดและเขา้ใจวิธีการเจรจาทีถู่กต้อง 

• Role play กิจกรรมบทบาทสมมต ิเพือ่ฝึกทกัษะการเจรจาต่อรองตามสถานการณต์่างๆ 

• Case study กรณศีึกษาการวิเคราะหส์ถานการณก์ารขาย-การเจรจาต่อรงจากลูกค้า 

อตัราคา่ลงทะเบยีน 
              (รวมคา่เอกสาร อาหารกลางวนั และอาหารวา่งตลอดการสมัมนา) 

คา่อบรม  ราคากอ่น 
VAT 

VAT 7% 
ภาษหีกั ณ ทีจ่า่ย  

3% 
ราคาสทุธ ิ

     บคุคลท ัว่ไป 3,900 273 (117) 4,056 

Early Bird (5 วนั)จา่ยกอ่นลด
พเิศษ 

3,500 245 (105) 3,640 

Pro มา 3 ทา่น ๆ ละ  3,300 231 (99) 3,432 

ทุกหลักสูตร “มอบวุฒบัิตร ใบรับรองจากสถาบันโปรเฟสช่ันแนล เทรนน่ิง โซลูช่ัน 
วธิกีารช าระเงนิ: 
1. โอนผา่นบัญชธีนาคาร ดังนี ้

1.1  ธนาคารกสกิรไทย บัญชอีอมทรัพย ์สาขาโลตัสรามอนิทรา 109 เลขที ่148-3-63836-8 
          ชือ่บญัช ีบรษัิท โปรเฟสชัน่แนล เทรนนิง่ โซลชูัน่ จ ากดั 
          และแฟ็กซใ์บ Pay-in และหนังสอืรับรองหัก ณ ทจีา่ย (ถา้ม)ี info.ptstraining@gmail.com 
          พรอ้มระบชุือ่บรษัิทของทา่น และชือ่หลักสตูร 

1. ช าระดว้ยเชค็บรษัิท สัง่จา่ย บรษัิท โปรเฟสชัน่แนล เทรนนิง่ โซลชูัน่ จ ากดั (Professional Training 
Solution Co.,Ltd.) 

 
2.  หัก ณ ทีจ่า่ย 3% ทะเบยีนนติบิคุคลเลขที ่เลขประจ าตัวผูเ้สยีภาษี 0105566006450 

บรษัิท โปรเฟสชัน่แนล เทรนนิง่ โซลชูัน่ จ ากดั 
เลขที ่89/161 หมูบ่า้นพฤกษาวลิล ์23 ซ.พระยาสเุรนทร ์21 แยก 3  
แขวงบางชนั เขตคลองสามวา  กรงุเทพฯ 10510 

  คา่ธรรมเนยีมในการโอนเงนิ (ถา้ม)ี ผูโ้อนเงนิตอ้งเป็นผูช้ าระคา่ธรรมเนยีมเอง  
2. ช าระดว้ยเชค็สัง่จา่ย หจก.โปรเฟสชัน่แนล เทรนนิง่ โซลชูัน่ (Professional Training Solution Ltd, 
Partnership) 
รายละเอยีดเพิม่เตมิ กรณุาตดิตอ่: คณุอรัญญา 080-2545660 
Professional Training Solution  
Tel  02-1753330, 086-6183752  
Fax.  02-9030080 ext.9330 
www.ptstraining.in.th 
Email  info.ptstraining@gmail.com, ptstraining3@gmail.com 

ค่าฝึกอบรม สามารถหักค่าใช้จ่ายทางภาษีได้  200% ของค่าใช้จ่ายจริง 
(พระราชกฤษฎกีาฉบับที ่ 437 ใช้ 19 ตุลาคม พ.ศ. 2548 เป็นต้นไป) 

ต้องการจัดแบบ In-house Training ภายในองคก์ร ติดต่อ คุณอรัญญา 086-6183752 

mailto:info.ptstraining@gmail.com
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แบบฟอร์มการลงทะเบียน 

The Power of Negotiation  
การเจรจาตอ่รองอยา่งมชีัน้เชงิ 

สง่มาที ่email : ptstraining3@gmail.com หรอื Fax 02-9030080 ext.9330 

   
   บรษิทั__________________________________________________________________________ 
   ท่ีอยู่ออกใบก ำกบัภำษี_____________________________________________________________ 
   ____________________________________________________________________________ 
   รหสัไปรษณีย_์________________________________TAX ID________________________________ 
    
  ชือ่ผูป้ระสานงาน (HR)____________________________โทรศพัท ์_____________ต่อ_______ 
   Fax: _____________________     E-mail: _________________________________________  
  วนัสมัมนา_______________________________________________________________________ 
1. ชือ่-นามสกุล (ภาษาไทย) _________________________________________________________ 

ต าแหน่ง: ___________________________________มอืถอื ____________________________ 
E-mail: ____________________________________________________________________  
 

2. ชือ่-นามสกุล (ภาษาไทย) _________________________________________________________ 
ต าแหน่ง: ___________________________________มอืถอื: ___________________________ 
E-mail: _____________________________________________________________________ 

 

3. ชือ่-นามสกุล (ภาษาไทย) _________________________________________________________ 
ต าแหน่ง: ___________________________________มอืถอื: ___________________________ 
E-mail: _____________________________________________________________________ 

 

4. ชือ่-นามสกุล (ภาษาไทย) _________________________________________________________ 
ต าแหน่ง: ___________________________________มอืถอื: ___________________________ 
E-mail: _____________________________________________________________________ 

 

หมายเหต ุ  

กรณียกเลิกการเขา้สมัมนากรุณาแจง้ลว่งหนา้ 7 วนัก่อนวนัสมัมนา มิฉะนัน้จะตอ้งช าระ 30% ของราคาคา่สมัมนา 

ค่ำฝึกอบรม สำมำรถหกัค่ำใช้จ่ำยทำงภำษีนิติบคุคลได้ 200% ของค่ำใช้จ่ำยจริง 
(พระรำชกฤษฎีกำฉบบัท่ี 437 ใช้ 19 ตลุำคม พ .ศ . 2548 เป็นต้นไป) 

 

mailto:ptstraining3@gmail.com%20หรือ

